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企业会员等级规划：

黄金级别“一起共建优秀案例标准”—

白银级别“一起参与优秀案例标准”— 必须赢得过金投赏提名奖以上的方可参与；

青铜级别“一起参与进步作品标准”— 欢迎任何企业积极参与金投赏。

钻石级别“一起共建奖项生态标准”—

白金级别“一起共建奖项行业标准”— 在这个行业的标准引领者，参与定义奖项类别；

在这个行业的标准制订者，将与金投赏共同推进行业生态

的标准建立；

必须赢得过金奖以上的公司才可以参与，是行业标杆企业，

可获邀参与案例周活动分享，为行业展示优秀案例标准。



✳备注说明：

① 所有等级企业会员均可享受金投赏数据平台服务，不同等级会员可获得账号数量以上表为准。在金投赏案例库中，不同会员根据合作内容不同，如付款周期差异等，可享受的数据下载服务会有所差异；所有数据平

台服务内容，均为企业会员内部学习及参考用途，不得直接用于商业目的；

② 赛道合作内容需经由金投赏奖项委员会审核确认；

③ 企业会员根据等级不同，有固定数量的注册代表。

a. 注册代表应为合作会员企业VP 级别以上高管, 人选名单需经过金投赏理事会审核确认；

b. 注册代表如发生转岗，离职等情况，会员企业可申请替换注册代表；

c. 黄金级别以上，注册代表标准为2人，黄金级别以下，注册代表标准为1；

d. 黄金会员，可选择升级注册代表从副卡至主卡，升级后，对应的线下活动参与名额，由1位增至2位；

④ 传播服务中涉及活动的参与嘉宾与增值服务中的VIP参与嘉宾，仅限会员企业的注册代表；如注册代表无法参与，则相关主题演讲或者圆桌机会视作会员企业自动放弃；

⑤ 会员企业参赛，将在早鸟价等折扣后总价基础上，依照对应比例享受会员折扣。

企业会员核心权益和增值服务内容计划

核心权益合作内容 增值服务内容

1、数据平台服务①
2、企业认
证服务

3、深度合作-（仅钻石及白金级别会员开放） 4、增值服务-VIP参与④ 5、增值服务-活动参与

金投赏
案例库

金投赏
行业知识库

金投赏
研究报告

金投赏官网
认证信息

赛道合作 研究合作
IP衍生品
授权

传播及联合
展示

创意节
主题演讲

创意节
核心圆桌

奖项标准
制订提议

会员大会
庆祝晚宴

评审
晚宴

年度
晚宴

案例周
晚宴

创意节
门票

颁奖典礼
邀请

案例周
邀请

作品参赛⑤

钻石（品牌） 账号*2 √ √ √ 1位 1席 1次 2位 2位 2位 2位 2 2 2 享受10%折扣

白金（品牌） 账号*2 √ √ 1位 1次 2位 2位 2位 2位 2 2 2 享受10%折扣

黄金 账号*2 √ 1位 1次 1位 1位 1位 1位 1 1 1 享受10%折扣

白银 账号*1 √ 1位 1位 1位 1位 1 1 1 享受10%折扣

青铜 账号*1 √ 1位 1位 1 1 享受10%折扣

企业
会员级别

权益
增值服务



企业会员核心权益：数据平台服务

金投赏商业创意奖案例数据库 金投赏行业研究报告 金投赏行业知识数据库

1. 案例库网站包含：入围名单展示，评审名单，获奖作品，年度奖项，奖项合作，获奖公司等6个板块内容；

2. 公司内部的数据资料库：团队可以自由参考和学习，在创意启发时候的借鉴与学习。

3. 公司内部培训资料：团队可以了解同行的整个领域的做法。

4. 公司了解合作伙伴信息库：可以了解是哪一些优秀公司获奖，选择供应商；

5. 账户数量：注册人本人拥有唯一案例库查阅及使用账户，即在册人与账户数等同。

案例数据库是目前金投赏汇总9年完整且独有的案例内容，共计5905件获奖作品（数量截至2023年10月，获奖作品持续更新中）。案

例涉及全行业领域，并包含营销类，产品类等多类型的商业创意营销的获奖优秀案，将以更为丰富，智能化的

方式服务于企业会员。
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企业会员核心权益：数据平台服务

金投赏商业创意奖案例数据库 金投赏行业研究报告 金投赏行业知识数据库

研究报告：
• 权威白皮书：观察营销最新趋势，与各大头部媒体、电商平台交流，总结营销方法论。

• 获奖案例研究：基于获奖案例，与顶级商学院校合作，共同产出学术教学案例。

• 行业报告：基于参赛案例库，与专业调研公司合作，共同产出营销行业趋势报告。

通过案例详情、营销方法论、行业趋势的维度升级，系统性的展现出当下市场的营销现状
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企业会员核心权益：数据平台服务

金投赏商业创意奖案例数据库 金投赏行业研究报告 金投赏行业知识数据库

洞察企业发展历程，战略变迁，最新核心趋势内容解析和发布，吸引全球创意和营销领域顶尖人士的关注

和参与，沉淀大量具有学习，研究，探讨等价值的内容。

1. 汇总10年,500+场高峰论坛内容，全程记录每一个精彩瞬间；

2. 将近320+家企业，210+位明星，2000+位重磅嘉宾登台演讲，1000+小时演讲内容，备受行业关注和研习。
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关于我们 发现作品 研究报告 知识库 企业会员

企业会员核心权益 – 企业认证服务

公司
logo

企业认证
服务&公示

1. 公司认证信息，注册代表信息： 2. 历年参赛获奖信息公示：

在线参与均为企业会员登记在册，并成为企业会员，认证服务主要包含与金投赏过往合作成绩和内容展示，

共同学习，达成服务与认证双向成就。
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• 金投赏官网将公示企业会员名单及主要认证信息，

合作方需按本协议附录1《金投赏企业会员认证

登记表》内容填写；

• 金投赏将向甲方授予本协议有效期内的企业会员

认证证书，且金投赏官网将公示企业会员名单及

主要认证信息，有效期和企业会员有效期一致。

注册代表资质：

• 注册代表如来自广告主 ，其官方抬头必须是

CMO 或VP；

• 注册代表如来自国际代理公司，其官方抬头必须

是中国区CEO或以上；

• 注册代表如来自本土代理公司，其官方抬头必须

是董事长或CEO；

• 如果注册代表的官方抬头非董事长和CEO，则注

册代表须来自本土的上市公司，其本人须为上市

公司前十大个人股东；

• 注册代表如来自媒体平台，其官方抬头必须是

VP或以上级别；

• 历年在金投赏商业创意奖获奖作品展示，包含作

品详细信息，获奖等级，点击量，收藏量等信息

都已公示的方式对外展出



关于企业会员增值服务 – 出席线下活动4
庆祝晚宴： 3月

金投赏重要活动之一，既是一年一度金投赏会员大会的庆祝晚宴，也是金投赏全年

的启动晚宴。宴邀各方嘉宾，包括金投赏理事会会员，金投赏评委，企业会员注册

代表，以及特邀金投赏VIP嘉宾，合作伙伴等重量级人物出席，金投赏将以最高规

格礼遇贵宾。

年度晚宴： 10月

在金投赏国际创意节期间，邀请行业近200位大咖，集合行业头部企业或

品牌的CEO，CMO，VP，金投赏会员，终评评委等领袖，参加金投赏一

年一度最重要活动之一的VIP年度晚宴。



关于企业会员增值服务 – 创意节门票及颁奖典礼观礼

门票权益：

• 获赠金投赏创意节门票，参

加创意节论坛盛会。
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受邀参加颁奖典礼观礼：

• 获赠金投赏商业创意奖颁奖典

礼观礼门票，食宿行程自理；

• 该门票不得作为晚宴入场和登

台领奖资格使用。
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作品参赛优惠：

• 金投赏企业会员开放入会后，将给予会员参赛费9折优惠，参赛作品数量不限，并可在早鸟价叠加使用；

• 参赛其他权益不变，包含获得免费奖杯或证书1个，颁奖典礼门票金奖及金奖以上购买优先权等；

企业会员增值服务 – 作品参赛优惠和案例周邀请



2024年 金投赏企业会员 会员费用

级别 资格

合约服务周期：12个月

入会费⑥ 年费

2024年 报价 参考

钻石 需有金投赏企业会员黄金级别以上合作 5W 140W

白金 需有金投赏企业会员黄金级别以上合作 5W 65W

黄金 需企业曾获金投赏金奖以上奖项 5W 23.5W

白银 需企业曾获金投赏提名以上奖项 3W 9W

青铜 无要求 3W 6W

✳备注说明：

⑥ 入会费仅在首年加入会员企业时收取，连续参与则免收入会费；如中断后再次加入，则需于再次加入的首年交纳入会费；

⑦ 黄金级别企业会员可额外支付6万元升级费用，将注册代表的副卡所有人，权益升级为主卡所有人；



2024年 金投赏企业会员 付款周期

等级 付款比例
付款周期

1【本协议签署后7天内全款或第一
次付款到账】

2【本协议签署后30天内全款或第
一次付款到账】

3【本协议签署后60天内全款或第一
次付款到账】

黄金

A 100%全款支付

1、金投赏数据服务平台案例库作品下载数量30件/
月；
2、行业知识库视频浏览30条/每月；
3、根据约定数量中再增加注册账户1个

1、金投赏数据服务平台案例库作品下载数量25
件/月；
2、行业知识库视频浏览25条/每月；
3、根据约定数量中再增加注册账户1个

1、金投赏数据服务平台案例库作品下载数量20件/月；
2、行业知识库视频浏览20条/每月
3、根据约定数量中再增加注册账户1个

B 第一次付款50%，
第二次在本协议签署
后第180天付款50%

1、金投赏数据服务平台案例库作品下载数量25件/
月；
2、行业知识库视频浏览25条/每月

1、金投赏数据服务平台案例库作品下载数量20
件/月；
2、行业知识库视频浏览20条/每月

1、金投赏数据服务平台案例库作品下载数量15件/月；
2、行业知识库视频浏览15条/每月

白银 100%全款支付
1、金投赏数据服务平台案例库作品下载数量25件 /月；
2、行业知识库视频浏览25条/每月；

1、金投赏数据服务平台案例库作品下载数量20件/月；
2、行业知识库视频浏览20条/每月；

1、金投赏数据服务平台案例库作品下载数量 15件 /月；
2、行业知识库视频浏览15条/每月；

青铜 100%全款支付
1、金投赏数据服务平台案例库作品下载数量20件/月；
2、行业知识库视频浏览20条/每月

1、金投赏数据服务平台案例库作品下载数量25件/月；
2、行业知识库视频浏览15条/每月

1、金投赏数据服务平台案例库作品下载数量10件/月；
2、行业知识库视频浏览10条/每月

✳详细说明：

1. 白银和青铜级别付款比例及开票时间：双方合约完成盖章后，合作方应按其所选择的付款周期【7】天，或【30】天，或【60】天内向金投赏支付所约定费用

总计的100 %。



2024年 金投赏企业会员 会员有效期和入会公告时间

企业会员有效期：

1. 自本协议生效之日起，合作方正式加入金投赏企业会员，有效期为365个自然日；

2. 金投赏将于合约有效期内（本协议另有规定的除外）为合作方提供企业会员核心权益和增值服务。

企业会员入会公告时间：

我们每年将安排4次金投赏企业会员入会对外公告时间，分别在1月3日、4月1日、7月1日、10月1日， 如遇

节假日或其他法定假日，则顺延至下一个工作日；

为避免疑问，合作方加入企业会员的时间以企业会员有效期的规定为准，不受入会对外公告时间影响。



关于金投赏企业会员 入会费

首次入会:

• 金投赏会对于参赛公司的资质做第三方认定和审查，以便为了更好的金投赏会员体系内的公司可以开展合作；

• 同时,我们将制作专门的页面进行更新，以及会员本人制作专项页；

• 本次费用为一次性费用。如果若当中退出,则需重新填写入会申申请,并提交会费。

资料核查:

• 提供用于天眼查的公司资料作为入会信息的填写；

• 如果对方可以提供更多的个人资料，我们就可以让大家了解,同时，我们要核实资料，可以像马会一样，需要

提供个人征信。


